1-daagse workshop trade marketing
in foodservice voor fabrikanten

Trade marketing in foodservice

Fabrikanten die actief zijn in de foodservicemarkt
richten steeds vaker een trade marketing organisatie
in. De taken en verantwoordelijkheden van een derge-

lijke afdeling kunnen in de praktijk sterk verschillen.

De workshop
Deze workshop geeft je inzicht in het proces van trade
marketing in foodservice. Hiervoor worden de stappen
gevolgd die in het model rechts staan:
Huidige situatie
Maatschappelijke trends
Eindverbruikers- en consumentenontwikkeling
Marktsegmentkeuze o.b.v. het Trade Marketing
Strategy Model (economische waarde,
doelgroepwaarde en samenwerkingswaarde])
Daarnaast wordt de rol van trade marketing in relatie
tot sales en marketing geschetst en de valkuilen in de
praktijk. Ook wordt het verband tussen trade

marketing en category management toegelicht.

Het resultaat

Door het volgen van deze workshop:
Weet je uit welke stappen het trade marketing
proces bestaat en het verband met category
management
Krijg je concrete handvatten voor het gebruiken
van data uit verschillende bronnen
Heb je inzicht in de valkuilen in de praktijk
Kun je kennis en ervaringen delen met collega’s

van andere bedrijven

Doelgroep

Deze workshop is ontwikkeld voor medewerkers die
direct of indirect betrokken zijn bij trade marketing in
foodservice: trade marketeers, marketeers en

(national) accountmanagers.

Workshop category management
Deze workshop is ideaal te combineren met de
workshop “Category management’ waarbij alle ins en

outs van dit proces aan bod komen.
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info@marketing4results.eu - 0345 - 5052 41

Marketing4Results is de specialist in trade

marketing en category management in

foodservice. Wij creéren realistische en

resultaatgerichte groeimogelijkheden voor
fabrikanten en grossiers die actief zijn in deze

dynamische, maar ook complexe markt.
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Praktische informatie

Duur: 1 dag (van 9.00 uur tot 16.30 uur)

Locatie: kantoor van Marketing4Results

Voorstraat 88, Beesd

Kosten: € 750,- per deelnemer (excl. BTW]




